ACTA No. GEE- 1254-Asesoria para la formalizacion de Proyecto Fondo Emprender ASOINNOVA 3D & PRINT. B2
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ACTA No. GEE- 1254-Asesoria para la formalizacion de Proyecto Fondo Emprender ASOINNOVA 3D & PRINT. : Guardado Rafael Jose Garcia Cujia v/

Propietario
Tarea - Tarea - o Frop

REGISTRO DE ACTIVIDADES  Relacionados v
R Asistencia de formulario

T E:' +, Colocar archivos o pegar de forma inteligente para que Copilot haga sugerencias [©) &
Tipo de reporte de tiempo *  Asesoria h
Asunto * ACTA No. GEE- 1254-Asesoria para la formalizacion de Proyecto Fondo Emprender ASOINNOVA 3D & PRINT.
Regional * D 44 Guajira X R
Centro * 0D 44-Centro Agroempresarial y Acuicola X 2
9524

Orientador * [ rjgarciac@sena.edu.co X 2

Nombres Rafael Jose

Apellidos Garcia Cujia

Datos de asesoria

Cliente / UP * Asoinnova 3D & Print X yel Contacto " Luis Angel Berrio Simanca X pel
Tipo de contacto “ Enel centro (cara a cara) v Tipo de sesion * Seguimiento v
Canal de atencién * Presencial v Programa * Emprendimiento v
Area de asesoria * " Plan de negocios v Asesoria para * Creacion de Empresa FE v
Sociedades BIC * No v Ayuda adicional “ Asistencia Gerencial v
Economia popular * Yes v Economia campesina * No v

*

Fecha realizacion 16/10/25 2:30 PM v

Tiempo 2 horas v

& 200

Notas

Antecedentes del cliente

Resumen dela sesion de  * | 5 secién se instalé dando lectura al objeto del proyecto y verificando los datos esenciales:
asesoria denominacién ASOINNOVA 3D & PRINT, ID 114184, fecha y convocatoria aplicable. Se
confirmo a LUIS ANGEL BERRIO SIMANCA (C.C. 15.206.363) como lider de la asociacion,
responsable de la coordinacién general ante la convocatoria.
En el componente productivo, se revisé el ciclo de disefios e impresiones, abordando el
alistamiento de las impresiones acorde a la capacidad de los pedidos, el plan de impresion
bordado y acabado, el monitoreo de la nitidez.
Desde el frente comercial, se analizaron las hipotesis de colocacion en mercados locales y
regionales y la conveniencia de realizar seguimiento a precios de referencia para ajustar la
propuesta de valor. Se propuso formalizar acuerdos basicos de suministro y un esquema de
servicio al cliente (atencion de PQRS y reposicion cuando proceda).
En el componente financiero, se verificé la coherencia entre costos directos (pinturas,
laminas, papel y desmanches), gastos operativos y supuestos de ingreso, junto con el flujo de
caja proyectado. Las observaciones formuladas fueron de redaccion, consistencia de
supuestos y orden de anexos, quedando incorporadas en la version final del plan.
Se dejo constancia de la conformacion de la asociacion con la siguiente néomina de


https://sige-prod.crm.dynamics.com/main.aspx?appid=d6873666-0acc-eb11-8235-000d3a35ba80&forceUCI=1&pagetype=entityrecord&etn=systemuser&id=6deccd59-04e2-ee11-904c-6045bd0634d4

